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3. Handler-Workshop der VITEC Distribution spirte den Erfolgsgeheim-
nissen der Top-Verkéaufer nach

Die monatlichen Handler-Workshops, in denen die VITEC Distribution aktuelle Technik- und
Vertriebsthemen aus den Video- und Audiokonferenzmérkten aufgreift und anhand von Pra-
xisbei spielen und —ibungen vermittelt, sind bisher vom Fachhandel sehr erfolgreich ange-
nommen worden. So wurde auch der 3. Workshop dieser Reihe, der am 16. Februar in den
Mainzer Geschaftsraumen unter dem Motto ,, Konftel Day — Auf der Spur der TOP-
Verkaufer" stattfand, von zahlreichen Vertretern des Fachhandels besucht. In der ganztégigen
Veranstaltung brachte Referent Dr. Wilhelm Mettner den Tellnehmern diesmal die Regeln
und Geheimnisse im Vertrieb nahe. Ohne Befolgung bestimmter Regeln, Systematik und
»Gewinnerstrategien” kein erfolgreiches Verkaufen. Das Rust- und Handwerkszeug fur derar-
tigen Vertriebserfolg wurde detailliert dargelegt und anhand zahlreicher praktischer Beispiele
veranschaulicht. Durch Checklisten und an Beispielen diskutierten L 6sungsvorschlégen konn-
ten die Teilnehmer dasim Vortrag vermittelte Wissen vertiefen und zum eigenen praktischen
Nutzen anwenden. ,, Wir wollen unsere Handler unterstiitzen, indem wir ihnen unser langjah-
riges Vertriebs- und Markt-Know-how weitergeben, und Ihnen so helfen, ihre Verkaufspro-
zesse zu optimieren”, erklart Dr. Mettner die besondere Ziel setzung der neu geschaffenen
Workshopreihe. Dabei steht der Besuch der Workshops nicht nur Handlern der VITEC Distri-
bution, sondern dem generellen Fachhandel offen.
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